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BATTERIESERVICE • SCHWEISSTECHNIK • KAROSSERIE-REPARATUR

FRANZÖSISCHER HERSTELLER SEIT 1964

FACHBERATER SCHWEISSTECHNIK  (m/w)
GYS ist ein französischer Hersteller auf dem Gebiet der Schweiß- und Kfz-Batterieladetechnik sowie von Karosse-
rie-Reparatursystemen. Unser Familienunternehmen beschäftigt insgesamt mehr als 600 Mitarbeiter in Frankreich 
und den eigenen Niederlassungen in Deutschland, England, China, Indien und seit neuestem auch in Italien. GYS 
wurde 1964 in Laval/Westfrankreich gegründet. Im Zuge unseres dynamischen Wachstums erlangten wir in vielen 
Produktsegmenten internationale Marktführerschaft. In unseren hochmodernen Fertigungsstätten produzieren 
wir heute täglich über 2000 Geräte inklusive der eigenen Halbleitertechnik.

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung (max. 5 MB) mit Angabe der Gehaltsvorstellung an unsere 
Geschäftsleitung: Herrn Lothar Dähn: : l.daehn@gys.fr

Wir bieten:
  Eine interessante Herausforderung in einem international ausgerichteten Unternehmen. Die Position ist mit

allen modernen Arbeitshilfen ausgestattet. Perspektivisch ist die Übernahme von größerer Verantwortung
beim landesweiten Ausbau des neuen Geschäftsbereichs mit zusätzlichem Fachpersonal vorgesehen.

Zum Auf- und Ausbau unserer Vertriebsaktivitäten inner-
halb unserer neuen Sparte „Industrie-Schweißmaschi-
nen“ suchen wir für die deutsche GYS-Niederlassung am 
Standort in Aachen einen:

Ihr Profil:
      Mehrjährige Erfahrung in der angewandten Schweißtechnik, automatisierten Lösungen sowie im Vertrieb,

Schweißprüfungen nach DIN EN 287, ISO 9606, DVS-Zertikat, Bachelor oder vergleichbarer Abschluss
z.B. Maschinen-, Industrie- oder Metallbaumeister, Führerschein Klasse B.

sehr gute Deutschkenntnisse in Wort und Schrift, gute Englischkenntnisse, Französischkenntnisse vorteilhaft.
Großes Interesse und Engagement beim Aufbau der neuen Vertriebssparte.

Mobilität und gute Kommunikationseigenschaften, Organisationstalent.
Die Bereitschaft unsere Maschinen und Ausrüstungen zum Zwecke der Vorführung, vorrangig innerhalb
Nordrhein-Westfalens, eigenständig zu transportieren. Ihr Wohnort ist vorzugsweise im westlichen NRW.

Ihre Aufgaben:
Beratung und Schulung von Vertriebsmitarbeitern, Händlern und Anwendern. Koordination von Projekten

und intensive Kommunikation mit den techn. Abteilungen innerhalb der Firmengruppe. Unterstützung des
Außendienstes vor Ort. Mitwirkung bei der Umsetzung von Vertriebszielen.

Perspektive: Regionale Verkaufsleitung


